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Qu’est qu’un Business Plan ? 

 

 Ne pas surestimer la réussite de votre projet 

 Ne pas sous-estimer la réaction de vos concurrents ainsi que le temps de lancement 
de vos produits 

 Toujours envisager plusieurs scénarios, faire preuve de réactivité et d’anticipation  

 Procéder à une actualisation régulière de ce document afin d’optimiser sa crédibilité  

 S’assurer de la cohérence de vos objectifs et de vos ressources 

Les clefs de la réussite de votre Business Plan 

L’élaboration d’un Business Plan est un atout majeur dans le cadre des négociations 
intervenant avec banquiers et investisseurs aussi bien à la création d’une entreprise 
qu’au cours d’une phase de développement important. 
Le business plan permet à l’entreprise de développer sa connaissance du marché 
ainsi que de la concurrence et de juger de la faisabilité de son projet. 
Le Business Plan doit donner une image fidèle de la réalité et doit permettre 
d’optimiser sa crédibilité auprès des destinataires. 

 Il s’agit d’un état prévisionnel à court et moyen terme (3 à 5 ans) concernant la 
stratégie de votre entreprise, ses objectifs chiffrés ainsi que les moyens que vous 
comptez mettre en œuvre pour y parvenir (humains, financiers, techniques…) 

Notre service 

 La diversité de nos activités nous permet une analyse détaillée de l’activité de votre 
entreprise et donc de déterminer ses points faibles et ses points forts 

 Notre équipe spécialisée dans le conseil vous apportera des solutions adaptées à 
votre situation et identifiera les risques inhérents pouvant entraver son 
développement 

 Nos experts se chargeront d’établir le dossier financier du business plan et vous 
permettront d’optimiser l’allocation de vos ressources disponibles 

 Notre expérience dans ce domaine nous permettra d’apporter à votre business plan 
un avantage concurrentiel en s’appuyant sur d’autres axes tels que l’originalité, 
l’unicité et le dynamisme du document. La citation de sources professionnelles 
renforceront la crédibilité de votre projet et enfin, nous nous engageons à garder 
toutes les informations obtenues strictement confidentielles 
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